
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

原材料費や人件費、エネルギー価格などの高騰が続くなか、「価格転嫁したいが取引先に言い出せ
ない」「どのくらい値上げすればよいかわからない」と悩む事業者は少なくありません。本セミナー
では、価格転嫁を成功させるための考え方や値決めのポイント、価格交渉に向けた準備を分かりや
すく解説します。あわせて、価格転嫁だけに頼らない利益確保の考え方や改善策についても事例を
交えながら紹介し、物価高騰時代を乗り切る実践的なヒントをお伝えします。 

経営者の「想い」を「カタチ」にする『ビジョンと経営数字の専門家』。「また明日も行きたいと思える

会社」を一社でも増やすため、経営理念の策定・浸透を通じた組織風土づくりを支援している。また少な

い知識で財務内容を把握する「お金のブロックパズル」を使い、会社のビジョン実現をお金の面からもサ

ポートしている。全国の商工会議所、商工会等で多数の登壇実績あり。記憶にしっかりと残るワーク主体

のセミナーが好評。 

講師プロフィール 

（株）ソウルスウェットカンパニー 代表取締役／ビジョン実現コンサルタント 

日 時 令和 8 年 11 月 4 日（水）15：00～17：00 

白河商工会議所 会議室 

２５名 

 

無料（会員・非会員問わず） 

白河商工会議所 TEL：0248-23-3101  

（切り取らずに、そのまま FAXでお送り下さい） 

会 場 

定 員 受講料 

主 催／お問合わせ先 

セ ミ ナ ー カ リ キ ュ ラ ム 

１．物価高騰時代に求められる価格転嫁 

 ・物価高騰が企業経営に与える影響 

 ・なぜ価格転嫁が必要なのか 

２．適正な値決めと価格転嫁の進め方 

 ・自社の原価・利益構造を把握する 

 ・適正価格の考え方 

 ・値上げ額の考え方と利益シミュレーション 

３．価格交渉を成功させるポイント 

 ・交渉前に準備すべきこと 

 ・取引先に納得してもらう伝え方 

４．利益を確保するための経営改善 

 ・価格転嫁以外で利益を生み出す方法 

 ・コスト削減・付加価値向上の考え方 

 ・今日から取り組める実践アクション 

価格転嫁・値決め実践セミナー 
今出来る 

物価高騰に負けない！ 

事業環境変化対応型支援事業 

中小企業診断士 仲光 和之 （なかみつ かずゆき）氏 

 

～利益を守るための価格交渉と価格戦略～ 

対 象 中小・小規模事業者 

白河商工会議所 行 FAX: 0248-22-1300 

価格転嫁・値決め実践セミナー参加申込書 

事業所名  所 在 地  

T E L  
メール 
アドレス  

参加者名 ①          ②          ③ 

 
※申込書にご記入頂きました個人情報は、適切な管理を図り、参加者名簿の作成および本講演会に関する連絡の目的のみ使用します。 

 

Web 申込用 

ＱＲコード 


